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Resumen

Desde el siglo pasado los acuerdos econdomicos se han convertido en un eje funda-
mental en las politicas internas de los paises alrededor del mundo. Los acuerdos co-
merciales son aquellos tratados de libre comercio por medio del cual los paises que
conforman dicho acuerdo determinan zonas libres de aranceles y barreras a la co-
mercializacion de bienesy servicios procedentes del exterior. Los acuerdos comercia-
les estan dados regionales, bilateralesy multilaterales. Ademas, gracias a los tratados
se logra fomentar la competitividad de las empresas, la especializacion, la innovacion
y la creacion de nuevos servicios e industrias en el pais.

Destacamos la importancia y beneficios para las economias de los paises la imple-
mentacion de los acuerdos comerciales. Por ello en el presente documento ahon-
damos en cada uno de estos tres tipos de tratados, dando a conocer su estructura y
caracteristicas esenciales, principales acuerdos y los paises que los conforman.

Palabras Claves: Instituciones, Comercio Internacional,
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Los acuerdos comerciales han logrado
traer consigo cambios en la estructura
econdmica, siendo esta una vertiente
esencial para el desarrollo y crecimiento
de las naciones a nivel global, permitien-
do mejorar las relaciones entre los paises
involucrados, a su vez de logrando mayor
movilidad en el intercambio comercial
de bienes y servicios. Podemos traducir
estos vinculos comerciales como conce-
siones de preferencias arancelarias mu-
tuas, reduccion de barreras arancelarias
y esto permite ahondar en las composi-
ciones economicas de los estados invo-
lucrados.

Para profundizar y entender los acuer-
dos comerciales y sus tipos, partiremos
de entender la base fundamental que lo
mueve siendo el comercio internacional
su motor de funcionamiento. EI comer-
cio Internacional es considerado como
un sector economico de los paises, don-

1.1 Integracion y acuerdos region-
ales mundiales: Una vision desde
la economia y el derecho publico
internacional:

Entendiendo que el comercio interna-
cional se demarca como-una actividad
economica que se realiza entre nacio-
nes, generando una apertura en temas
de integracion, tecnologia y todo tipo de
avance que permita establecer un vin-
culo comercial con otro pais, se realiza
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de las empresas se ven en la tarea de re-
lacionarse por medio del intercambio de
bienesy servicios. Esto es de gran impor-
tancia para los paises dado que permite
generar una integracion de los mismos,
permitiendo asi lograr mayores benefi-
cios para el pais siendo estos relaciona-
dos a mejores oportunidades de trabajos
para la poblacion y un aumento en los
ingresos del estado.

Entendiendo a los acuerdos economi-
COS COMO un convenio de partes donde
se desea llegar al desarrollo de un sector
economico, se visualiza la importancia
gue tiene esto en el pais permitiendo
crear mayor oportunidad para el creci-
miento de las empresas asi mismo ayu-
dando a facilitar los aumentos de inver-
sion extrajera, mejorar la competitividad
de las empresas (competir en igual de
condiciones).

este libro el cual se centra en exponer
coOMo se genera el interés por demarcar
como el derecho publico internacional
DPI el cual se encuentra establecido en
los-acuerdos regionales, multilaterales y
bilaterales. Este es una especie de globa-
lismo juridico para normar los acuerdos
con los Estados miembros, y las etapas
de la integracion econdmica, que se tras-
lada desde el libre comercio hasta la so-
ciedad econdmica.

Desde 1997 el comercio internacional ha
quintuplicado su crecimiento, esto fuera
de los demas componentes también se
debe a la normatividad que se gestiona
desde la Organizacion Mundial del Co-
mercio OMC, dado gque esta fue guien
dio pie para la creacion de acuerdos co-
merciales.

Ameérica Latina se ha hecho notar des-
de los anos noventa por medio de sus
acuerdos multilaterales, regionales vy bi-
laterales como la Asociacion Latinoame-
ricana de Integracion (Aladi), la Comuni-
dad Andina (CAN) y Mercosur, pero sus
problemas con los instrumentos juridi-
COS género que se perdiera creciera la
desconfianza frente a estos blogues.

El fin de este libro fue el demarcar la im-
portancia de DPI, entendiendo el fun-
cionamiento de este frente a los proce-
sos de integracion mundial y como los
bloques econdmicos han evolucionado,
esto es necesario porque estos acuerdos
en nuestras economias globalizadas no
permiten transformar aun mas nuestra
realidad frente al crecimiento o la dismi-
nucion de los flujos de bienes, servicios y
capitales a escala planetaria.

1.2 Ejes y modelos en la etapa ac-
tual de la integracion econémica
regional en América Latina:

Con elfin derevisar y analizar el compor-
tamiento de la integracion regional de
Latinoamérica, este articulo habla de la
fragmentacion que se presenta durante
esta integracion de economias, lascuales
adoptan distintos modelos econdmicos.
De lo cual, se proponen su regionalismo
dependiendo de sus necesidades, entre
ellos esta el estratégico, el productivoy el
regionalismo.

Durante el trabajo investigativo en mate-
ria alosactuales modelosy ejeseconomi-
cos de Latinoameérica se pudo evidenciar
gue la region presenta en el momento
una ruptura en tres de sus ejes de inte-
gracion economica, el primero de ellos
se da en una integracion abierta, poste-
riormente se presenta la fragmentacion
hacia el eje revisionista y por Ultimo se da
en el eje anti — sistémico. Por lo anterior
y haciendo una revision de cada uno de
los ejes mencionados destacamos que
para el caso de la integracion abierta e
integrado entre Estados Unidos, Méxi-
co y Canada con el fin de promover los
espacios comerciales de la region, per-
mitiendo asi que los consumidores ser
beneficiarios de productos mas baratos
puesto que con dicho acuerdo hay un
Mayor acceso a bienes tales como: ma-
teria prima, insuMmos, tecnologia y mayor
atraccion de capitales de inversion todo
esto gracias a una reduccion progresiva
de los aranceles y de las barreras comer-
ciales.

El eje revisionista se ejemplifica con el
acuerdo de Mercosur, el cual desde sus
INICIOS se vio como abierto, pero a conse-
cuencia de sus necesidades se realizaron
cambios para crear y fortalecer aspectos
sociales y productivos en el blogue re-
gional. El eje anti — sistémico, representa
un Modelo de integracion anticapitalis-
ta como lo exponen los miembros del
acuerdo ALBA, este busca promover un
modelo basado en la solidaridad, la com-
plementariedad y la cooperacion.

1.3 Caracterizacion de los acuer-
dos comerciales regionales desde
el enfoque de la OMC:
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gue tomaron los paises o estados que
pertenecen a este sistema de comer-
cio, gue se presenta de manera regional,
multilateral o bilateral. Mediante se ex-
pligue sus componentes y trasfondos se
estudiaran sus datos, los cuales permiti-
ran identificar todos los tratados de libre
comercio que hay alrededor del mundo,
las dinamicas que manejan y como han
influenciado al comercio internacional.

Las caracteristicas de los ACR con el en-
foque de la OMC (organizacion mundial
de comercio) van guiados para gene-
rar reducciones en torno a las barreras
comerciales, dado que constituye una
oportunidad para aumentar los flujos
comercialesy a su vez promueve la crea-
cion de comercio. Ademas de beneficiar
a lasempresas de estos paises que hacen
los tratados, cabe resaltar que también
representan una desviacion del comer-
cio este fendmeno es propio del comer-
cio internacional que propone nuevos
retos para los estados donde tienen que
implementar politicas y medidas restric-
tivas.

Siguiendo el lineamiento de este articulo
se buscar profundizar en todos los temas
relacionados a los tratados internaciona-
les y en los tipos de comercio, por lo tan-
to se busca relacionar las negociaciones
presentes a nivel internacional donde
se evidencian algunas de sus caracteris-
ticas donde destaque su propdsito .Se
buscar dar solucion a las diferentes inte-
rrogantes de estos acuerdos basandose
en el sistema multilateral de comercio y
su imprescindible importancia que refle-
Jja la liberalizacion del comercio.

De ello se puede obtenerque existe una
figura de crecimiento a base de esta li-
beralizacion, dado gque estas dinamicas
de participacion entre paises donde se
terminan reduciendo las barreras aran-
celarias y benefician a los participantes.
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Blogues como los americanos, europeos
O asiaticos han permitido un desarrollo
en sus zonas que las convierten en Mas
llamativas para posibles compradores o
inversores.

1.4 Regional Trade Agreements
vs. Multilateral Trading System:
A Study of Chinese Interests and
Policy Options:

Los Acuerdos Comerciales Regionales
(ACR) se han definido y estipulado de
manera muy general y ambigua. To-
mando la inaccion del sistema multila-
teral de comercio (SCM) hacia los ACR
como estimulo, muchos miembros de
la OMC han otorgado mayor importan-
cia al comercio dentro de la region que
fuera de ella. Esto ha dado lugar al opor-
tunismo entre aquellos miembros que
tienden a ignorar las reglas de la OMC.
Su observancia de las reglas a menudo
depende de qué tan Utiles se consideren

las reglas para sus intereses individuales.
De hecho, los ACR se han convertido en
una razon importante por la que ahora
es menos probable que los miemlbros de
la OMC acuerden compromisos en las
negociaciones, una caracteristica nota-
ble del reciente auge del regionalismo
es que |los paises que han favorecido tra-
dicionalmente el enfoque multilateral de
la liberalizacion del comercio, incluidos
Australia, Japon, Singapur, India y Corea,
se han sumado a la ruta de la ACR. Una
composicion diferente que implica una
cobertura de paises mas amplia que la
tradicional ha surgido una zona regio-
nal, con ACR entre paises vy entidades
en diferentes regiones/continentes (por
ejemplo, UE-México, UE-Sudafrica, Esta-
dos Unidos-Israel, Jordania, Marruecos y
Chile). Estos acuerdos son generalmente
de membresia bilateral, concluidos por
dos paises/entidades, incluido el caso de

los TLC negociados y concluidos por dos
paises distintos.

Las reformas econdmicas y estructura-
les en China en los ultimos 20 anos han
comprimido un proceso que en los pai-
ses “desarrollados” comenzd con la Revo-
lucion Industrial del siglo XVIII. Aungue
Nno es perfecto en un contexto historico,
el resultado final en la Republica Popu-
lar China ha sido bastante notable. China
yva ha demostrado su capacidad y com-
promiso con la reforma econdmica, asi
como su voluntad de asumir algunos
riesgos moviéndose rapidamente, como
fue claramente evidente en la década de
1990, el desarrollo econdmico de China
necesita un entorno estable y pacifico.
Los ACR pueden mejorar los volumenes
de comercio e inversion en la region, asi
como facilitar el comercio de bienesy el
comercio de servicios entre sus miem-
pros.

El dinamico desarrollo mundial de los
ACR, junto con el auge econdmico de
China ha proporcionado una base sdlida
para que China busgue la cooperacion
econdmica y comercial regional. Es muy
posible que China sea mas progresista
al considerar acuerdos bilaterales y ACR
subregionales en un futuro proximo. Asia
es especialmente importante para China
v la cooperacion econdmica asiatica es la
pase de China politica de ACR.

1.5 La gestion de la OEA en los pro-
cesos de liberalizacion comercial
de las Américas:

Desde mediados de los noventa se han
destacado la implementacion de ins-
trumentos que tienen como fin asumir
medidas de liberalizacion comercial y el
desarrollo de los paises, estos acuerdos
parten desde el Pacto Andino que se
transform® mas tarde en el CAN, el tra-
tado de Asuncion gque se presento luego
como Mercosur, siendo mercados que
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buscalban atraer inversion extranjera y
generar procesos de integracion comer-
cial. La OEA asumio funciones encami-
nadas a las negociaciones comerciales,
como el Area de Libre Comercio de las
Ameéricas ALCA, donde tiene como fin el
apoyo y asistencia a los miembros de los
acuerdos. Por lo anterior en este estudio
se analiza cuales pueden ser las posibles
Iniciativas comerciales para desarrollar
en el continente.

Con todo el estudio gque se tomo como
base de concluir gue la OEA desempeno

2.1 Competitividad segun Paul
Krugman:

Entendiendo a la competitividad como
unaventaja competitiva la cual posiciona
de forma superior al individuo, empresa
O pais frente a otros, gracias a las habi-
lidades, los recursos, la tecnologia que
este porte. Por ello Krugman afirma que
“si un pais quiere elevar el nivel de vida
de sus ciudadanos, el problema no es
la competitividad sino la productividad;
es decir, si un pais quiere incrementar
el nivel de bienestar de sus ciudadanos,
debe incrementar sus niveles de produc-
tividad absolutos y no necesariamente
en términos relativos al resto de paises”

. En este sentido Krug-
mMan determina que bajo una economia
globalizada todos pueden ser participes
de la comercializacion de aqguellos bie-
nesy servicios en los cualessean absolu-
tamente mejores que otros, ademas de
gue para él no es conveniente relacionar
la competitividad de una empresa con
respecto a la competitividad de una na-
cion, esto debido a que, si una empresa
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un papel promotor y dinamizador en la
integracion del continente, especialmen-
te en Centro América y el Caribe, siendo
para Colombia un gran reto dado que
coincido con el gobierno de Gaviria, pre-
sidente con el que se presento la apertu-
ra economica, abriendo al pais a grandes
retos sin estar lo suficientemente prepa-
rado. Si bien ha presentado y no aciertos
es necesario mencionar que este genero
un estado de confianza dado el mejora-
miento de la calidad de vida desde los 90
hasta la actualidad.

Nno es capaz de a hacer frente a sus obli-
gaciones con sus empleados, acreedo-
resy proveedores, esta debera cerrar sus
operaciones, sin embargo, con los paises
No sucede esto, ya que estos no cierran.

De este modo y basandose en las pers-
pectivas de la escuela neoclasica, Paul
Krugman habla sobre los mercados in-
ternacionales y a su vez trata la compe-
titividad, afirma que los mercados inter-
nacionales no solo son competitivos por
el hecho de la disposicion de los factores
productivos basicos (tierra, trabajo, capi-
tal) sino que también son competitivos
gracias a la formacion correspondiente
gue la nacion le imparta a esos factores,
como el capital o bien la mano de obra,
esto para obtener unos factores prepa-
rados, cualificados y especializados, no
obstante no permite que se deje de un
lado el uso de la tecnologia y de las he-
rramientas destinadas a brindar un ma-
nejo adecuado y.con las cuales los paises
lograra llegar a ser economias interna-
cionales competitivos.

2.2 La Globalizacion segun Adam
Smith:

La globalizacion es un fendmeno basa-
do en el aumento continuo de la interco-
nexion entre las diferentes naciones del
mundo en el plano econdmico, politico,
social y tecnoldgico. El Fondo Moneta-
rio Internacional define la globalizacion
como “la interdependencia econdmi-
ca creciente del conjunto de paises del
mundo, provocada por el aumento del
volumen vy la variedad de las transaccio-
nes transfronterizas de bienesy servicios,
asi como de los flujos internacionales de
capitales, al tiempo que la difusion acele-
rada y generalizada de tecnologia”

Por ello y bajo un entorno de
economia clasica de Smith, este plantea
a la globalizacion como aquella fase su-
perior del capitalismo.

2.3 Componentes del Diamante
segun Porter:

Con el fin de argumentar el por qué un
pais llega a tener éxito internacional-
mente Porter desarrolld un modelo el
cual consiste en demarcar cuatro deter-
Mminantes: La dotacion de |los factores, las
condiciones de la demanda, las indus-
trias conexas, y la estrategia, estructura
y rivalidad de las empresas. Estas con el
fin de esclarecer cuales son los recursosy
capacidades con las que cuenta un pais,
las necesidades de los demandantes, las
empresas que proveen a las demas o
generan competencia y la rivalidad que
se encuentra entre las mismas. Con lo
anterior, se concluye que la innovacion
y gobierno jalonan a .incrementar aun
Mas su ventaja competitiva-‘Cuando
un entorno nacional permite y respalda
la acumulacion mas rapida de activos y
habilidades especializadas, a veces sim-
plemente debido a un mayor esfuerzo y
compromiso, las empresas obtienen una
ventaja competitiva. Cuando un entorno
nacional ofrece una mejor informacion

continua y una vision de las necesidades
de productos y procesos, las empresas
obtienen una ventaja competitiva. Final-
mente, cuando el entorno nacional pre-
siona a las empresas a innovar e invertir,
las empresas obtienen una ventaja com-
petitiva y mejoran esas ventajas con el
tiempo”

2.4 Crecimiento Econdmico segun
Solow - Swan:

Robert Solow y Trevor Swan en la década
de 1950 desarrollaron la teoria neoclasica
de crecimiento exdégeno donde busca-
ban explicar como se relaciona el capi-
tal, la tecnologia y la mano de obra para
generar crecimiento econdmico, por ello
para explicar de manera contunden-
te las mejoras tecnoldgicas implemen-
tada modelos de crecimiento enddégeno
donde se enfatiza la innovacion, el desa-
rrollo del capital humano y la iniciativa
de las empresas, ademas incurre en las
politica gubernamentales y su impor-
tancia. Asimismo, tuvieron en cuenta la
hipotesis de convergencia que se enfoca
en las economias de desarrollo lento en-
tendiendo asi que estas alcanza mayor
desarrollo.

En de entender con base en |lo anterior
que el crecimiento econdmico juega un
papel fundamental para los paises, debi-
do a que permite mayor renta, ademas
de aumento de bienes y servicios. En la
teoria neoclasica y exactamente la esta-
blecida por solow la cual atribuye
este crecimiento econdémico a factores
de produccion exdégeno, Nos permite es-
tablecer parametros donde la economia
deberia estar gestionada por oferta, in-
version y la productividad y no exclusiva-
mente de la demanda.

La teoria neoclasica de Solow podemos
relacionar los tratados de libre comercio
como una fuente de inversion para los
paises debido a los intercambios comer-
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ciales que se llevan a cabo donde se for-
talece el empleo y promueve la amplia-
cion de nuevos mercados.

2.5 Desarrollo econémico segun
Joseph Schumpeter:

Los aportes de Schumpeter fuero de
gran importancia en el pensamiento
economico siendo una guia para el de-
sarrollo econdmico y para las llamadas
nuevas economias, sus obras abarcan
varios conceptos que vale la pena ana-
lizar, debido a su impacto en la ciencia
econdmica y que se puede reflejar en la
actualidad, siendo este nuestro punto de
partida para comprender su-concepto
sobre el desarrollo econdmico y lo impli-
ca a nivel global.
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Segun Schumpeter (1883-1950) los nue-
VOS procesos productivo traen consigo
desarrollo econdmico, esto implica que
surjan nuevascombinaciones de factores
gue conllevan la necesidad de financiar-
se por dinero creado, que no se relacione
con las variables del sistema econdmico.
El desarrollo implica transformaciones
en la base econdmica, permitiendo que
la sociedad pueda apropiarse de los be-
neficios que trae consigo el crecimiento
generado, se evidencia en el aumento
sostenible de los ingresos reales por ha-
bitantes, denotado mejoramiento de las
condiciones de vida y de trabajo.

Marco Conceptual

Por lo anterior resaltamos la importan-
cia de las relaciones comerciales entre
diferentes paises con el fin de fortalecer
sus economias, a lo cual ahondaremos
en cada acuerdo econdmico en favor de
comprender los efectos que estos con-
llevan. Los acuerdos comerciales son to-
dos aquellos convenios dados entre dos
0 Mas paises con el fin de aumentar los
intercambios de bienes y servicios, obte-
niendo asi rentabilidades por las activi-
dades econdmicas transadas e incenti-
vando el crecimiento econdmico de los
paises.

Dichos acuerdos los podemos categori-
zar de dos formas, por una parte, se en-
cuentran los acuerdos comerciales re-
gionales «en adelante ACR» los cuales
son tratados internacionales firmados
entre un numero limitado de paises liga-
dos en su mayoria por lazos geograficos,
yen el cual se establece una zona delibre
comercio de bienes y servicios, donde se
eliminan las barreras arancelarias. Mien-
tras que por otro lado estan los acuerdos
comerciales multilaterales «en adelante
ACM» los cuales son tratados internacio-
nales firmados entre 3 0 Mas paises sin
Ningun tipo de limitaciones geograficas
entre paises y son llevados a cabo por
la organizacion mundial del comercio
en la cual se llegan a afectar a todos sus
miembros al momento de-aprobar o re-
chazar los acuerdos comerciales.

Dentro de las categorias que se tuvie-
ron en cuenta para el marco tedrico se
encuentran cinco, dadas de la siguiente
Mmanera: crecimiento econémico, com-
petitividad, desarrollo sostenible y glo-

balizacion. Esto con el fin de enmarcar
las diferentes perspectivas que se dan en
materia de acuerdos regionales y multi-
laterales.

Colombia y los acuerdos comer-
ciales

Entendiendo que los acuerdos econdmi-
cos no tienen solo como fin la elimina-
cion de barreras arancelarias sino tam-
bién el acuerdo de las normas que ello
contrae para el intercambio de doble via
que se presentan como efecto una circu-
lacion libre de ciertos bienes y servicios.
Colombia ha sido un pais que se ha be-
neficiado de dichos acuerdos, ellos de
caracter bilateral, los cuales se ven expre-
sados en su mayoria como tratados de li-
bre comercio con la finalidad de generar
un vinculo de beneficio mutuo.

Desde la apertura econdomica en 1990
durante el gobierno de Cesar Gaviria Co-
lombia ha implementado acuerdos que
han permitido la conexion entre los diver-
sos del pais con el mundo, ello ha gene-
rado enormes ventajasy se ha retribuido
econdmicamente para el pais. Colombia
ha tenido en este ano que capitalizarse
para adecuarse a estos mercados, ello
se ha representado en infraestructura
del mercado nacional, vias e inversiones
donde lodemande el mercado.

A continuacion, se exponen los acuerdos
comerciales a los cuales el pais se aco-
ge vy su fecha de vigencia, con el fin de
analizar como ellos han impactado en
la economia nacional y han permitido el
desarrollo del territorio, junto con sus de-
ficiencias.
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Unién Europea 18/07/2013
Canada 9/12/2009
EFTA 1/10/2014
Estados Unidos 15/05/2012
Corea del Sur 15/07/2016
Alianza Pacifico 20/07/2015
Comunidad Andina 16/10/1969
Mercosur 1/07/2017
Bilaterales México 1/08/2011
Triangulo Norte 27/03/2010
Chile 1/01/1994
Venezuela 28/11/201M
Caricom 1/01/1995
Cuba 6/07/2018
Panama 4/07/2003
Costa Rica 29/07/2016
Israel 11/08/20M

Tabla 1. Acuerdos Bilaterales Colombia - Mundo. Elaboracién: Propia. Informacion:

Para 2010 Colombia contaba con solo 10
tratados, y en 2018 la cifra habia ascendi-
do a 15 tratados vigentes, los cuales nos
han generado un sinfin de retos y opor-
tunidades a nivel mundial y nacional. Los
acuerdos nos han llevado a replantear
cuales son nuestras debilidades y forta-
lezas, y de ello poder sacar el beneficio
que sea necesario.

Los acuerdos tienen objetivos diferen-
tes entre paises, Colombia se ha asocia-
do a paises del continente americano a
excepcion de Estados Unidos y Canada,
con el fin de fortalecer junto con ellos
SUsS economias, como se puede ver en el
Acuerdo de Integracion Andino, el cual
por medio de aranceles nulos se bus-
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guen iniciativas de cooperacion y cons-
truccion de capacidades comerciales
entre los paises. O como el Acuerdo de
Complementacion con Mercosur, el cual
busca al igual que el Andino una inte-
gracion con bajos o nulos aranceles, adi-
cionando medidas especiales agricolas,
entendiendo el fuerte de las economias
latinas. Lo anterior, ha llevado a un cre-
cimiento de la comunidad de 143 veces
para-el caso del CAN.

De igual modo, Colombia también tiene
acuerdos con paises como la Union Eu-
ropea, EI EFTA, Canada y Estados Unidos.
Abriendo su mercado a paises o uniones
poderosas y con las cuales permite por
medio de esta ampliacion liberar bienes

agricolas e industriales, siendo principal-
mente ello su fuerte comercial.

Acuerdos Comerciales Regionales

En la actualidad los paises dependen
del comercio internacional y no es la ex-
cepcion para Latinoameérica, dado que
aporta a su desarrollo econdmico, al in-
tercambio de bienes, al incremento de
SuUs ingresos y expande su mercado. Sin
embargo, se han generado debates so-
bre la autosuficiencia de cada pais vy la
necesidad de mejorar sus flujos comer-
ciales con paises de diferentes o simila-
res geografias. Los acuerdos comerciales
regionales (ACR) han tenido un aumen-
to en Latinoamérica, generando mayor
movilidad de las producciones naciona-
les trayendo consigo un aumento de la
competitividad, la innovacion y una ma-
yor reduccion de costos.

Cabe destacar que los acuerdos comer-
ciales se crearon principalmente como
un mecanismo para liberar el comercio
de bienes y servicios mediante la OMC
gue es la encargada de regular la ma-
yoria de esto ACR, no obstante, algunos
paises negocian al margen de la OMC
buscando que los ACR delimiten me-
jor las condiciones en las que se busca
liberalizar el comercio. Para los autores

El anterior trabajo muestra el progre-
SO que se ha presentado en materia de
acuerdos comerciales vy la influencia que
estos han tenido a nivel global. Desde la
teoria econdmica se viene observando la
importancia que han tenido los acuer-
dos econdomicos siendo este un factor
clave para el crecimiento econdmico de
los paises, permitiendo mayores tran-

Londono, Montoya, y Sanchez en su obra
“Los Acuerdos Comerciales, Regionales
Regionalismo Abierto: posibles efectos
de desviacion de comercio o erosion de
preferencias.” .Afirman que la exis-
tencia de los acuerdos comerciales re-
gionales se origina por la division del tra-
bajo, es decir, la globalizacion la cual ha
generado la ruptura que se ha visto en la
década pasada con el proteccionismo y
la autosuficiencia del pais.

:Cual es la funcion de los acuerdos mul-
tilaterales en la economia mundial?

La globalizacion ha permitido desde
hace décadas facilitar escenarios en el
comercio internacional. Una parte fun-
damental para el cumplimiento de estos
escenarios son los acuerdos / tratados.
Los acuerdos multilaterales son un tra-
tado el cual esta conformado por tres o
mas estados soberanos. Cada participe
delacuerdo adquiere un nivel de respon-
sabilidad en igual medida y unas garan-
tias de que en los mercados internacio-
nales se les otorgue un trato equitativo
y uniforme para los bienesy servicios co-
mercializados; ademas estos tratados se
establecen para mejorar el intercambio
comercial y sus relaciones economicas.

sacciones de bienes y servicios entre
los diferentes estados y esto se traduce
en el aumento de la competitividad del
mercado y generador de bienestar so-
cial. Encontramos que los lazos entre las
diferentes naciones se han venido forta-
leciendo, mostrando un grado de prefe-
rencia hacia ciertos paises que sean ca-
paz de brindar un beneficio equitativo
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para ambas partes. Ademas, denotamos que los acuerdos comerciales son mayor-
mente acogidos por agquellos paises que se encuentran en busqueda de un desarro-
llo econdmico.
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